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衡水市阜城县码头镇韩庄村的农

田里，机声隆隆。种粮大户邢广林的

1800亩农田全程机械化作业，条播

机、旋耕机、镇压机往来穿梭，犁地、播

种同步推进，5天即完成了冬小麦下

地。麦种带着秋雨后的墒情埋进沃

土，这是河北“三秋”生产收官阶段的

日常场景。

记者从省农业农村厅获悉，截至

10月26日，全省“三秋”生产圆满收

官：秋粮收获进度近99%，与常年持

平；冬小麦播种3300多万亩，进度近

98%，比上年快6天，各地有望10月底

前全面完成播种任务。

藏粮于技抓秋收
颗粒归仓提单产

秋粮是河北全年粮食生产的“大

头”。今年全省秋粮播种以来光温充

足、晴雨相间，各地把科技种田贯穿

耕、管、收全过程，推动单产大面积

提升。

在石家庄市高邑县，集众农业专

业合作社负责人徐荣吉的玉米田里，

密植高产品种搭配水肥一体化技术，

亩株数从5000株增至5300株，亩产

达 620多公斤，比去年高出约30公

斤，全域“一喷多促”作业遏制了病虫

害，让玉米穗大粒饱。在邢台市南和

区，大豆玉米带状复合种植户韩坤杰

用苗前封闭除草技术破解管护难题，

在玉米稳产的同时，每亩多收100多

公斤大豆。

从“凭经验”到“靠数据”，辛集市

示范田里，无人机、土壤传感器实时回

传墒情、苗情、虫情，植保与水肥双重

管护精准到株。全省科学调度81万

台农机具，储备履带式收获机与烘干

设备，秋粮收割、烘干、收储环环相扣，

真正实现“粮出手、钱到手”。

良种良机稳秋种
适期适墒播壮苗

“七分种，三分管。”秋种质量直接

决定来年夏粮底色。河北各地把“适

期、适墒、适量、适深”的“四适”要求落

到每一块田。

在保定市望都县高岭镇，搭载北

斗导航的播种机7天完成2500亩精

量播种；衡水市武邑县龙店镇推广“深

松+北斗导航精量播种”，打破坚硬犁

底层，苗齐行直；衡水市阜城县调拨小

麦种子600万公斤、化肥1.7万吨，主

推“马兰1号”“衡麦30”等抗逆半冬性

品种；沧州市孟村回族自治县在盐碱

地上用“良种+良机+良技”三良配套，

26.2万亩冬小麦落地，其中14万亩为

耐盐碱旱碱麦。

针对今秋气温偏高、厄尔尼诺影

响的不确定性，京津冀联合发布冬小

麦播种与冬前管理技术建议：冬性品

种适当早播、半冬性品种适当晚播，低

洼地块防板结、适墒地块抢农时，力争

一播全苗、苗健苗壮。

服务到田夯基础
环环紧扣固粮安

丰收的背后，是全程跟进的技术

支撑与闭环服务。今年“三秋”，省市

县三级专家团队“一对一”包联，农

技小分队分片巡讲，示范方建在村

头、技术送到地头。从秸秆还田、苗

期防病，到查苗补苗、冬前防冻，一

项项关键措施盯着墒情走、跟着苗

情调。

邯郸市冀南新区组建农技小分队

分片包村，对接种植大户，讲透整地、

底肥、播量、镇压要点；保定市望都县

把“耕、种、管、收”托管服务送给小农

户，统一农机、良种与技术，破解“农机

少、技术弱、成本高”老问题。电力、供

销、收储部门同步靠前：国网邯郸新区

供电公司巡检机井线路，秋粮收购点

就地测水过磅、当场结算；邢台柏粮集

团备好10万吨仓容，让农民卖“明白

粮、放心粮”。

“三秋”收官不是终点，冬管接力

随即展开。下一步，河北将常态化监

测苗情、墒情、虫情，适时落实镇压保

墒、控旺转壮、浇越冬水等措施，把播

种质量延续为开春长势。

燕赵沃野上，玉米归仓的金黄

尚未褪去，冬麦破土的新绿已经接

棒，一幅“收得稳、种得优、管得细”

的丰收长卷，正在乡村振兴一线徐

徐铺展。

河北“三秋”生产圆满收官
□本报记者 贾宏博

青龙板栗以前靠原果走量为主，

论斤称、论吨卖是常态；兴隆山楂曾

好果、坏果混着卖，一公斤一元都难

脱手；易县磨盘柿皮薄肉软，好果子

常烂在地里。资源禀赋不差，产业效

益却长期在低位徘徊，附加值流失在

“从田间到货架”的断层里。深加工

是绕不过去的那道坎。土特产何以

“出圈”？答案不在果子本身，而在链

条够不够长、加工够不够深、附加值

能不能留在县域、落到农户。

板栗的“七十二变”

长期以来，青龙板栗以原果交易

为主，重量计价、批量走货，加工增值

环节基本空白。鲜板栗出口虽然稳

定，但利润大头留在渠道端；国内市

场则长期被糖炒栗子这一单一形态

主导，季节性强、附加值低、品牌溢价

弱。深加工，是板栗附加值提升最直

接的引擎。真正让人眼前一亮的，是

板栗的“七十二变”。

如今除了糖炒栗子，板栗还能吃

出啥新花样？走进秦皇岛百峰食品有

限公司生产车间，工人正忙着制作冰

栗。清洗、划口、蒸烤、速冻、装箱，一

颗颗板栗在流水线上走完一道道工

序，出来时已是另一番模样。

“刚制作出来的冰栗，带着冰沙，

口感软糯香甜，夏天可直接作为冰淇

淋的平替，健康又营养。”该公司办公

室主任杨鸿飞告诉记者，“公司仅冰栗

一项，年销售量就达6000吨。板栗如

果按鲜果卖的话，市场价卖6元/斤；

变成冰栗的话，身价能翻两番。”

2026年，青龙重点推进深加工产

能扩容与产品创新，打破传统糖炒栗

子单一格局，推动板栗产业从“卖原

果”转向“卖产品、卖品牌、卖服务”。

目前全县已形成以百峰食品、在旗生

态、鸿醇科技等龙头企业为引领的加

工集群，其中，百峰食品年加工能力达

3万吨，可就地消纳县域近三成板栗

产量，彻底扭转“话语权依赖外部”的

局面。依托-38℃急速锁鲜等技术，

板栗产品保质期大幅延长，远销日本、

欧盟等30余个国家和地区。

除了冰栗，板栗咖啡、油泼辣子

栗泥冰淇淋、板栗壳龙栗茶等年轻化

产品相继面市，适配不同消费群体需

求。当有一天你喝着板栗味咖啡走

在街头，手里再捧一支油泼辣子栗泥

冰淇淋，或许会发现，这颗曾经只属

于秋冬糖炒摊的栗子，已经悄悄钻进

了年轻人的日常。

山楂的“三级跳”

一颗山楂，曾经好果、坏果混着

卖，一公斤一元都难脱手；如今，它可

以是速冻冰糖葫芦、山楂红酒，也可

以是原花青素、膳食纤维提取物。

“糖葫芦好看，竹签儿穿……”但

好看好吃的糖葫芦，先得让每一颗山

楂过“层层关卡”：挑选、浸泡、清洗、

消毒，每一步都不含糊。“带核的、表

皮不好的、烂的，统统挑出来扔掉，就

是想让每一个果子都完美地走向市

场。”高老太食品（兴隆）有限公司质

检工人廉旭毅说。

生产经理朱桂邦的一句话颇能

说明其市场位置：“我们的糖葫芦不

在网上售卖，因为线下的订单已经忙

不过来了。”初级加工的价值在于，它

让山楂摆脱了鲜果保鲜期的硬约束，

把季节性销售变成了全年供应。

在承德瑞祥食品（兴隆）有限公

司的车间里，糕点、馅料生产线正

忙。公司负责人介绍，2025年累计

加工山楂制品500余吨，10多种产

品已上市，与稻香村、中粮、鲍师傅等

知名企业达成合作，成为这些食品企

业供应链上的原料供应商。

这一层的附加值，不在自有品牌

溢价，而在以稳定品质和规模化供应

能力占据产业链中间环节。

高端赛道上，兴隆把山楂“榨”出

了新高度：山楂红酒、功能性饮品上

新；原花青素、黄烷醇两条提取线试

生产；膳食纤维提取进入转化实施。

山楂不只是零食，开始往“药食同源”

的深水区走了。

柿子的华丽转身

“中国磨盘柿之乡”易县，磨盘柿

果肉清甜多汁、无核绵密。过去，它

有个致命短板，保鲜难、卖价低、销路

窄，好果子常烂在地里。如今，冷冻

锁鲜技术加精深加工共同赋能，磨盘

柿摇身一变成了清甜爽口的保定冰

柿，从“愁人果”翻身成了“黄金果”。

“物理去涩，梯度降温。冻温高

了口感软烂，低了破坏纤维，误差不

能超过0.5℃。”保定沃隆农业发展有

限公司经理郭子龙一句话，点出了保

定冰柿的工艺密码，不用添加剂，全

靠温度精准控制，磨盘柿在冷冻中完

成脱涩与糖化，解冻后冰沙、流心、蜜

浆三种口感依次呈现。

郭子龙告诉记者，该公司8条生产

线日产能3.2万枚。截至今年9月底，

冰柿的销售量达到1250万枚左右。

易县大胆创新建设冰柿共享产

业园，让小微企业实现“拎包入驻”，

轻装上阵搞生产。数据显示，易县

2023—2024年度冰柿加工量20万

枚，2024—2025年度增至370万枚，

2025—2026年度预计突破7250万

枚，年增速近20倍，彻底解决了鲜柿

加工转化难题。

从千年贡柿到网红冰品，从零散

种植到全链发展，一颗太行山间的小

柿子，在创新与实践中完成华丽蜕变。

深加工不是“换形态”，
而是“重组织”

板栗、山楂、柿子，三条路子其实

是一回事，深加工不是给农产品换个

样子，而是把整个产业从“卖原料”的

老路上拽出来，重新理一遍。

青龙拿冰栗和板栗咖啡打破了

“秋冬糖炒摊”的季节限制，兴隆用三

级产品矩阵把山楂从零食推向了健

康原料，易县靠冷冻锁鲜和共享制造，

把一枚“七天就烂”的鲜柿做成了全年

供应的标准商品。三地经验说到底，

附加值不会自己从地里长出来，得有

技术、有加工集群、有标准、有利益联

结，几样东西一起托着才行。

河北省社科院农村经济研究所

研究员魏宣利认为，土特产要提升附

加值、拉长产业链，关键得跳出“卖原

料”的老路子，让同一颗果子、同一粒

粮食，每过一道环节都能多留下一层

价值。发展深加工，就是让土特产不

再受鲜食时效的约束、不再靠低价竞

争，转而去食品工业、健康消费品这些

更值钱的赛道里找出路。向“粮头食

尾、农头工尾”要增值空间，把初级农

产品的“副产物”变成高值原料。再用

文创和体验把“功能价值”升级为“文

化价值”，实现非线性的溢价跃升。

从“卖原料”到“卖产品”，河北土

特产这场突围还在半山腰上。链条

全不全、加工深不深、红利有没有落

到农户筐里，这三条才是量“出圈”成

败的尺子。一颗果子能走多远，不取

决于它能变出多少种花样，而取决于

从田间到车间再到货架，这条链上每

个环节能不能同时转得动、转得稳。

河北土特产何以河北土特产何以““出圈出圈””

一颗果子的“三级跳”
□本报记者 路娟

听说唐山乐亭养出了“海洋黄

金”，这稀罕宝贝到底是什么？近日，

记者走进唐山市乐亭县姜各庄镇一探

究竟。

养殖棚里，一排排养殖箱整齐排

列。养殖户荀智伟随手提起一箱，一

个个浑身带刺的小刺球映入眼帘。“我

们养的是夏威夷马粪海胆、四季肥两

个品种。”剪刀轻轻撬开外壳，金黄饱

满的五瓣海胆黄露了出来。

“这就是可食用的海胆黄，现在已

经上黄啦，等到春节前上市，口感会更

肥美。眼下市场价能卖到每公斤320

元。”荀智伟说。

这样的价格，可不就是“海洋黄

金”嘛！

47岁的荀智伟搞水产养殖已经

有27年，此前一直养扇贝、海参。看

中海胆超高的经济价值，再加上乐亭

气候适宜、海域水质优良，他果断转型

闯新路。

目前，荀志伟共有4个养殖棚养

殖海胆，每个养殖棚有80个养殖池。

在养殖池里，记者看到，这里的海胆按

照大小进行了分箱养殖。

“今年海胆长势很好，春节前集中

上市，预计能产出成品海胆2万斤。”

荀智伟说。

海胆生长周期较长，从幼苗到成

品上市，需要12至 14个月的时间。

别看它披着一身硬刺，实则十分“娇

贵”，水温、盐度稍有波动，就会影响成

活率。

为啃下养殖难关，荀智伟专程赴

大连学习养殖技术，并请来专业技术

员驻场精细化管护。基地装上冷热水

交换器稳住水温，工作人员每日监测

水体指标、定期消毒蓄水设施，把海胆

的“居住环境”稳稳守护好。

好饵料养出好品质。基地选用海

带、裙带菜等天然海藻投喂，坚持生态

绿色养殖。棚内还搞起立体养殖：上

层养海胆，

下 层 养 海

参，一池双

收，把养殖空间用足、效益拉高。

产业路子越走越宽。基地不光卖

成品海胆，还向外供应海胆苗、输出成

熟养殖技术，带着周边农户一起养、抱

团增收。眼下不少客户已经提前咨询

预定，这批海胆上市后，将直供北上广

等一线城市高端市场。

一枚小小的海胆，养出的不止餐

桌上的美味。当一枚枚海胆从这里走

向全国食客的餐盘，这片孕育希望的

海域，正用“蓝色粮仓”的丰产，书写着

乡村振兴的鲜活篇章。

肥“胆”孕育“海洋黄金”
□本报记者 宋建军

本报讯（记者刘延丽）10月29日，记者从省

政府新闻办召开的河北省深入推进质量强省建设

新闻发布会上获悉，河北省不断深化质量强企强

链强县建设，提升质量水平。今年以来，扎实开展

“助企引智”服务，为354家企业引进外籍质量专

家356人，累计引进外籍质量专家1369人。

今年以来，河北省积极推行企业首席质量官

制度，新增7547家企业，累计4.9万家企业聘用首

席质量官，保持全国前三位。大力创建质量标杆

典型，培育160家质量强省建设领军企业。深化

“冀质贷”银企对接，累计帮助647家企业实现贷

款105亿元。深入推进质量强链联动提升，生物

医药等6条产业链入选全国百个质量强链重点项

目，牵头或参与5项全国跨区域质量强链联动项

目，实施146个“一县一强链”项目，绘制产业链质

量图谱140张，实施质量攻关项目502个，解决质

量问题1600余个。深化“质量服务企业行”行动，

按照“无事不扰、有事即到、做足功课、精准服务、

突出实效”的工作理念，5年来累计现场帮扶企业

1.2万余家次，解决企业相关质量需求1.4万余

项。持续推进质量强县（区、镇）培育创新试点建

设，全面铺开百县质量提升行动，累计培育20个

县域质量建设典型案例，有力带动了全省县域经

济高质量发展。

下一步，河北省将充分发挥质量在促进企业

做大做强、支撑产业建圈强链、推动城市可持续发

展中的重要作用，发挥企业“首席质量官”作用，加

强质量强国、质量强省建设领军企业培育，推动金

融机构推出更多“冀质贷”金融产品。聚焦重点产

业链，扎实开展产业链供应链质量联动提升和“一

县一强链”工作，实施一批质量强链项目，推广一

批典型经验和案例，扎实推进跨区域质量强链联

动提升项目。积极培育质量强县创新试点，推动

百城、百县质量提升活动，打造高质量发展标杆。

扎实推进“助企引智”服务，支持企业精准匹配外

籍质量专家，激发地方和企业引智动力，提升企业

质量竞争力。
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本报讯（记者李国红 通讯员宋恋葛）10月29日，中国银行河北

省分行“关银一KEY通”业务正式对外开办，中行唐山分行营业部率

先办理中行系统内首笔业务。当天，中行河北雄安分行营业部、沧州

解放路支行也同步落地相关业务，标志着中国银行“通关+金融”一站

式服务模式正式推行，外贸企业就近办理相关业务再添新选择。

“关银一KEY通”是中国电子口岸数据中心与商业银行合作推出

的创新服务。项目依托“一KEY双证”技术，将海关电子口岸密钥与

中行企业网银数字证书集成于同一安全介质——“共享盾”。企业持

盾既可登录国际贸易“单一窗口”办理报关申报、税费缴纳等海关业

务，也可登录中行企业网银办理跨境结算、贸易融资、结售汇等金融业

务，真正实现“口岸入网+线上金融”一站办结。

唐山某商贸公司是当地具备货物贸易进出口资质的小微企业，具

有网银、电子口岸卡同步开通需求。唐山中行成功为其开立中行系统

内首个双功能“共享盾”。

为加大业务推广力度，河北中行与石家庄海关密切协同，高标准

推进系统对接与人员培训，选取雄安新区、唐山、沧州三大高能级开放

区域的中行机构试点推进。后续，河北中行将持续深化与石家庄海关

的关银协作，稳步拓展服务网点覆盖面，让更多外贸企业享受关银合

作红利。

河 北 中 行 落 地
“关银一KEY通”业务

近日，邢台巨鹿县烟草专卖局（营销部）组织党员志愿者到该

县红色教育基地开展学习活动，重温初心使命，进一步厚植爱国

爱党情怀。大家纷纷表示，将立足烟草岗位，强化责任担当，发挥

先锋模范作用，以实干作风履职尽责，推动各项工作走深走实。

乔刊 摄

扫码看视频

承德瑞泰食品有限公司山楂加工车间承德瑞泰食品有限公司山楂加工车间。。

本报讯（记者康宁 袁立朋 通讯员谭光灯）近日，中国纺织信息中

心、纺织产品开发中心发布2026年度十大类纺织创新精品（产品）名

单，河北省5款纺织产品成功入选，覆盖母婴用品、时尚流行、舒适功

能、绿色低碳多个赛道。其中，创新精品类1个、实现零的突破；创新

产品类4个，总数创近年新高，纺织产业创新供给提质扩容。

本次入选产品各具特色：石家庄小熊服饰有限公司护肚衣入选母

婴用创新精品；河北格雷服装股份有限公司云柔弹力针织提花西服、

河北国欣纯棉家纺有限公司“简萃系列”全棉床品套件入选时尚流行

创新产品；石家庄常山恒新纺织有限公司恒盛分公司“云影格”石墨烯

软凉席入选舒适功能创新产品；邯郸纺织有限公司汉麻多组分纤维混

纺家居服入选绿色低碳创新产品。产品紧贴市场消费需求，在面料研

发、功能升级、时尚设计、低碳制造方面持续突破，彰显河北纺织产业

向创新制造、品牌化转型的扎实成效。

目前，河北纺织服装产业已在母婴纺织品、功能家纺、适老纺织品

等领域形成了一批创新样板。下一步，省工业和信息化厅将深入实施

消费品工业“三品”战略，依托国家级纺织创新培育平台，深挖优质纺

织产品和特色品牌资源，加大品牌宣传推介力度，持续扩大优质产品

供给，推动现代轻纺产业转型升级。

河北5款纺织产品入选
“十大类纺织创新产品”
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