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开幸福生活 村播

本报讯 我省各地加强田间管护，因

地制宜开展技术服务，全省秋粮长势良好。

在衡水市阜城县大息村，1700亩红

高粱已进入灌浆期。受近期雨水滋养，

田间高粱穗粒饱满、长势喜人。

眼下正值高温多雨季节，也是病虫

害的高发期。当地种植户抢抓关键节

点，在高粱田间布设赤眼蜂生物防控装

置，精准绿色防虫。

衡水阜城县大息村阜星农业园区

总经理介绍，现在是桃蛀螟和玉米螟的

高发期，这个赤眼蜂能有效地把它们的

虫卵吃掉。

加强秋粮田间管护，确保粮食稳产

丰产。在邯郸市成安县，玉米已进入拔

节孕穗关键生长期，当地农业部门组建

农技服务小分队，动态监测苗情墒情，

为农户定制个性化叶面追肥方案，一对

一指导肥料配比、规范喷施作业。

邯郸市成安县农业农村局植物保

护站站长说：“当前玉米处于营养生长

向生殖生长转化的关键期，需肥量大、

生长速度快。叶面追肥可快速为植株

补充速效养分，起到促根壮苗的作用。”

秋粮是河北粮食生产的重中之重，

产量占全省粮食总产量的六成左右，对

全年粮食丰收起着重要作用。据省农

业农村厅介绍，目前，我省大部农区光、

温、水条件总体有利，有助于秋粮产量

形成，全省6000多万亩秋粮长势良好。

全省6000多万亩秋粮长势良好

本报讯 近日，全国秋粮生产现场

推进会在山东德州召开。会议指出，秋

粮是全年粮食生产的大头，夺取丰收关

键在秋粮。当前，全国进入防汛抗旱关

键期，也是秋粮产量形成关键期。要深

刻认识抓好秋粮田管和防灾减灾的重

要性紧迫性，切实增强责任感使命感，

盯紧盯牢关键环节，落实落细关键措

施，全面夯实秋粮生产基础。

会议强调，要扎实推进奋战100天

强田管抗灾害夺秋粮丰收行动，分作物

分区域落实肥水管理、“一喷多促”等措

施，促进苗情转化升级。要落实汛期农

业防灾减灾预案，盯牢暴雨洪涝、干旱、

高温热害、台风等灾害，加强监测预警，

及早防范应对，用好农业生产救灾资

金，最大程度减轻灾害损失。要盯紧水

稻二化螟和“两迁”害虫、玉米螟和南方

锈病等重大病虫害，推进统防统治、联

防联控、应急防控，全力打好重大病虫

害防控攻坚战。

河北、内蒙古等13个粮食主产省

（区）作了重点交流发言。会议代表

观摩了德州市陵城区“吨半粮”建设

和禹城市大豆玉米带状复合种植示

范现场，有关专家开展了田间课堂技

术讲解。

河北在全国秋粮生产现场推进会上作重点交流发言

盛夏七月，张家口市万全区的田野满

目青翠，一望无际的玉米田随风起伏，送

来阵阵清甜。

“家人们大家好，欢迎来到我们天勤

粒粒净官方直播间，今天给大家带来的玉

米白黄黑彩糯都有，口感又糯又甜……”7

月27日，张家口天勤农贸有限公司（以下

简称“天勤农贸”）抖音直播间的一场沉浸

式产地直播准时开启。主播张晓正站在

玉米地前，凑向镜头，向大家介绍各类玉

米产品。

满屏弹幕飞快滚动，询问产地、

保鲜、口味的留言一条接着一条，

她语速轻快，全程不慌不忙，从容

“接住”观众抛来的各种问题。

张晓，已是拥有4年直

播经验的老手。5年前她

刚入职时，只是一名“一

对一”答疑的客服。

“最开始我根本不

敢面对镜头，第一次直播

就紧张得说话磕磕绊绊，观

众随便抛几个问题，我直接

被带偏节奏，甚至只能中途关

播调整。”张晓告诉记者。

过去做客服，客户有疑问会打

字细说；可直播完全不一样，屏幕那

头的网友来去匆匆，需要主动、主动、再主

动，主动展示、主动讲解、主动拉近和观众

的距离，这份转变，当初着实让张晓适应

了很久，信任和订单都得一点点攒。

为了练好直播，张晓把所有碎片时间

都用上了。休息时对着镜子练表情话术，

午休时躲在公司楼道一遍一遍顺讲解流

程，每场直播结束，团队所有人留下来集

体复盘。日复一日练下来，如今她能连续

直播4个小时，依旧精神十足。

“光靠嘴说自家玉米再好，网友心里

总会打鼓，不如让大家亲眼看见完整流

程。”张晓告诉记者，这是她做直播这么久

摸索出来的诀窍。她的直播不止开在固

定的直播间，玉米地、生产车间，随处都能

架起手机开播。

田间开

播时，她会拉

着种地的农户

一起出镜，老乡们

操着朴实的本地话，跟网友介绍全程农家

肥种植、严控农药使用的种植模式；车间

开播时，她沿着流水线边走边讲，整条工

序一览无余。不少粉丝看得很是投入，有

时候直播间能一直开到凌晨2点。

直播间为什么能持续火爆，答案藏在

整条产业链里。万全区地处世界玉米种

植黄金带，是远近闻名的鲜食玉米之乡，

全年超2600小时的充足日照、恰到好处

的昼夜温差，让每一株玉米充分沉淀糖

分，孕育出软糯香甜的绝佳口感。这里拥

有38个自主育种品种，本土培育的“万糯

2000”更是国内白糯玉米主流品种，种植

面积占到全国的70%。每年7至9月采收

的鲜玉米直送生产线，剥皮、清洗、蒸煮、

封装、速冻等流程一气呵成，5小时内完成

全套锁鲜工序。

“如今，我们的电商团队有80多人，每

天在线直播时长达17小时，光是抖音直播

间单日最高销售额就能突破40万元。”张

晓告诉记者，天勤农贸一年能加工8500

多万穗玉米，天猫旗舰店的线上总销售额

累计突破1.7亿元，积攒了240万忠实用

户，还曾获得“天猫玉米类目TOP1店铺”。

市面上卖鲜食玉米的商家一抓一大把，

天勤农贸能坐稳天猫玉米类目第一名，背后

是和天猫平台一步步携手闯出来的故事。

2016年，在很多农产品商家还没有接

触线上渠道时，天勤农贸就在天猫开起了

店铺，那时候全网电商平台压根没有单独

的玉米分类。2017年，天勤农贸的电商团

队主动反复对接天猫“小二”（人工客服），

一次次沟通磨合，双方一起摸索，在平台上

新开辟出了玉米专属类目。起步阶段全靠

“聚划算”活动闯市场，店铺平日里只有几

十单销量，一场活动就能冲到1000多单，

靠着一次次活动把玉米品类的人气一点点

攒了起来。到2020年，双方合作再升级，

在万全落地了中国首个数字化有机鲜食玉

米基地。凭着万全本地得天独厚的种植条

件，加上和平台深度共建的优势，线上生意

越做越红火，截至目前，天勤在天猫平台卖

出的玉米已超过7300万穗。

目前，企业线上线下销量各占50%，

电商早已不是补充渠道，而是与线下渠道

平分市场的销售主力。

张晓告诉记者，自己不光做好自家直

播，还会手把手教周边农户调试设备、讲

解产品，带动更多乡亲试水线上带货。

销路打开了，农户信心更足、心里更

有底了，纷纷扩大鲜食玉米种植规模，万

全鲜食玉米整条产业链越做越红火。目

前，天勤农贸年带动了当地4900余户农

户参与鲜食玉米种植。看着乡亲们靠玉

米增收，张晓心里满是成就感。

“一部手机就是新农具，一场直播就

是新销路。”张晓说，自己最大的心愿，就

是一直扎根直播间，通过“云端”把乡亲们

种出来的鲜甜糯玉米送到全国千家万户

的餐桌上。

我把7300万穗玉米送上“云端”
□本报记者 章紫薇

在滹沱河北岸，石家庄市正定县平安村的野

槐林，露营帐篷散落其间，孩子们的欢笑声、蝉鸣

声，充满了整片林子。

这片3000亩的野槐林，是平安村最宝贵的

“家底”。二十世纪五六十年代，村里人种下这些

树是为了防风固沙，保护河道。谁也没想到，60

多年后，它们成了一道独特的风景。

“每到节假日，来这里游玩的人特别多，尤其

是春天槐花盛开的时候。”平安村党支部书记康

健介绍，每到春季，全国各地的养蜂人都会循着

花香来到这里，酿出的槐花蜜也非常香甜。依托

野槐林的资源优势，平安村已开发出露营、民宿

等多样化的旅游业态，平安村也成功创建为石家

庄市第一批乡村旅游重点村。

野槐林里，树是风景；平安村里，木是产业。

1984年，木匠吴计魁凭着一手好活，带着村里人搞

起了手工家具。此后，平安家具随之诞生。河北

平安家具有限公司行政副总经理李宁介绍，从家

庭作坊起步，到如今集设计研发、生产制造、销售

服务于一体的高端家居品牌，平安家具获得了“中

国著名品牌”“河北省著名商标企业”等荣誉，产品

销往全国各地，乃至海外。如今，企业年产值超

4000万元，为周边村民提供200余个就业岗位。

2022年，村里一座500平方米的新风大食堂

落成。20张餐桌，可同时容纳200多人就餐。食

堂由村内乡贤捐款80万元修建。从此，红白事

有了全村人共同遵守的规矩，村规民约立起来，

人情负担减下去。如今，平安村已先后获评河北

省移风易俗示范村、河北省乡村振兴重点

村、河北省美丽乡村精品村。

从“富口袋”到“富脑袋”，平安村走在

了前面。康健介绍，目前，村里已腾退出

部分建设用地，向外地平安村人和愿意投

身乡村振兴的创业者敞开大门，让更多年

轻人愿意回来创业。 （本报记者 马静）
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“开饭喽！开饭喽——”

7月24日早上5点，承德

围场的山林还笼罩在薄雾

里，黄土坎乡头道川村乡音

合作社负责人孙雪民推着料

车走进鸡舍。几百只柴鸡扑

棱着翅膀从山坡上飞扑而

下，山风掠过，羽毛翻飞。他

蹲下身撒了把玉米，顺手拍

了拍身边一只大公鸡的脊背

提醒记者说：“当心，这家伙，

凶猛有力！”

孙雪民告诉记者，他与

鸡打了近二十年交道。2016

年以前，孙雪民一直做的是

肉鸡养殖，行情起伏不定。

一次他在地头跟人闲聊，对

方无意中提起：本地柴鸡苗

不好买，从外地拉来的成活

率也就百分之五六十。不少

老人辛苦白忙活一场，对他

们来说损失太大了。

这话让孙雪民发现了商

机。他做过肉鸡，知道育雏

的门道——只要把防疫做

细、把服务跟上，成活率绝不

是问题。2017年，他开始自

己育鸡苗，全程防疫、保成活

率，免费提供售后服务和饲

养管理跟踪，最大限度降低

农户养殖风险。“鸡苗到了养

殖户家，我们管到底。”孙雪

民对记者说。

鸡苗质量过硬，可销路

怎么打开？印传单、赶大集、

熟人介绍……老办法用了好

些年，宣传范围有限，产业规模增长遇到了瓶

颈。直到有一天，孙雪民在山场上巡视，看着

漫山的柴鸡迎着晚风成群归巢，羽毛随风轻

轻晃动，随手掏出手机拍了一段。他照着家

人的建议发到短视频平台上，发出当晚该视

频就有了几万浏览量，不到24小时，浏览量

冲到了将近8万。咨询电话响个不停，订单从

四面八方涌来。

从那天起，孙雪民开始认真琢磨新媒体

手段。他和朋友一起成立了乡音合作社，同

时注册了“乡音合作社”短视频账号。文化水

平不高，网络是短板，孙雪民就找专业的团队

帮忙剪辑拍摄。账号里记录着柴鸡从破壳到

出栏的全过程，上山吃虫、林间打盹、风中起

舞，一条条短视频像是一本“柴鸡成长日记”，

孙雪民就此正式迈上了“村播”这条新路。

直播间里，孙雪民许下“不好吃免单”的

承诺，他直言好东西不怕尝，这也是柴鸡质

量过硬给他的底气。围场有着丰富的松林

资源，孙雪民特制了松针饲料，将可再生松

针搭配玉米、向日葵渣等投喂柴鸡，产出的

鸡蛋自带淡淡松香，散养柴鸡常年满山跑

动，肉质紧实鲜香。“不怕客户退单，只要尝

过一次，都会变成我们家的回头客。”孙雪民

笑着告诉记者。

实打实的品质配上直观的乡间画面，线

上客流稳步增长。如今，乡音合作社的柴鸡

通过快递发往北京、天津、石家庄，最远到了

广东。鸡苗年销售额200万元，成品柴鸡年

销百余万元，松香柴鸡蛋营收七八十万元，产

值稳步上涨。在孙雪民看来，直播不只是自

家增收的工具，更是连通城乡的桥梁。“城里

人想买好东西没渠道，农村有好东西卖不出

去也缺渠道。”他说，“做网络直播，不光为自

己，我想带着周围乡亲一起养、一起卖，让大

家一起富裕起来。”在他的带动下，村里好几

户人家学起了拍视频、做直播。

“要让好的农产品走出大山，走进城市，

走上老百姓的餐桌。”眼下，孙雪民正琢磨着

打造一个更规范的本土专业化直播平台，聘

请运营团队系统培训乡

村主播，吸纳村里无法外

出务工的村民参与带货，

统一收售周边农户林下

农产品，抱团闯市场，带

动更多乡亲靠种养、直播

共同增收。
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盛夏时节，遵化市乡村旅游火热，人们走进乡村赏花观景，品尝美食，休闲露营，乐享夏

日时光。 新华社发（刘满仓摄）

夏日乡村旅游热
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