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紧扣国家“双碳”目标，一场以氢

能为笔、科技创新为墨的产业革命，

正在定州大地上奋力描绘。

作为京津冀协同发展重要节点

城市，定州依托独特资源优势，大力

发展新能源、新材料等新兴产业，不

仅在氢能赛道上抢占先机，更为区

域绿色转型与高质量发展注入强劲

动能。

在旭阳集团定州园区制氢项目

现场，各种架空管道互相交织，变压

吸附塔、产品气缓冲罐等高纯氢制备

装置林立。机器运转间，绿色能源的

澎湃动能持续释放。

“在生产焦炭过程中，会产生有

价值的能源产品，氢在副产煤气中的

占比可达55%。如今，得益于高纯氢

装置，公司每年可生产5200万立方

米高纯氢，可实现减碳5.32万吨，已

成为京津冀地区最大的高纯氢生产

基地。”定州旭阳氢能有限公司总经

理李拥军表示。

规模化的高纯氢产出，为旭阳集

团定州园区发展氢能产业奠定了坚

实基础，也让定州在区域能源革新中

占据了先发优势。

从“资源优势”到“产业优势”的

跨越，离不开政策的精准赋能。定州

市出台《氢能产业发展三年行动方案

（2023－2025年）》等一系列政策文

件，从规划布局到落地保障，全程为

氢能产业搭建发展“快车道”。同时，

园区整合氢气资源、成本、地域、质

量、工艺、低碳六大优势，组建旭阳氢

能研究所，制定“一线、一网、两翼、四

阶段”的“1124”氢能发展规划，将单

一资源优势转化为系统性竞争优势。

营商环境的“温度”，决定着企业

发展的“速度”。定州市相关部门协

同发力，深化合作机制，助力企业解

决融资难题；搭建交流平台，推进产

学研用深度融合；开辟绿色通道，实

行“一企一策”、全程领办代办。此

外，安全、环保等执法单位恪守“无事

不扰、有事必到”原则，变处罚为帮

扶，精准赋能企业高质量发展。

这份全方位、多层次的服务保

障，不仅推动氢能产业快速发展，更

在新材料领域结出硕果。

7月4日，旭阳集团自主创新研

发的5000吨/年氨基醇装置全线贯

通，在定州园区一次开车成功，产出

合格产品。这是国内首套拥有完全

自主知识产权的氨基醇产业化装置，

旭阳集团定州园区成为全球第二个

工业化生产氨基醇的企业。

这进一步坚定了旭阳集团扎根

定州的信心和决心。旭阳集团定州

园区副总工程师李克忠表示，未来将

根据全球市场空间有序扩产，逐步形

成氨基醇系列产品，构建以氨基醇为

平台的多个产品线，打造旭阳集团又

一条引领全球赛道的优势产业链，为

定州经济高质量发展贡献

旭阳力量。

“我们始终秉持‘全周

期服务’理念，针对旭阳氨

基醇等项目关键环节，制定了专

项推进方案，高效解决用地、审批、配

套等实际问题，助力企业顺利实现从

技术突破到产业落地的跨越。”高新

区经济发展局局长安帅表示，将继续

深化服务，推动更多“卡脖子”技术在

园区转化落地，真正实现“政府搭台、

企业唱戏、产业升级”的良性循环。

凭借技术突破、产业链延伸与政

策赋能，旭阳集团定州园区不仅成为

当地培育新质生产力的核心引擎，站

稳氢能产业“C位”，更以京津冀地区

最大高纯氢生产基地的身份，成为区

域氢能版图中的重要一环。

年销售氢气 2010 万标准立方

米，服务北京、天津、石家庄、保定、唐

山等地；建成京津冀地区4座加氢站

和综合能源站，先后搭建起定州到辛

集、天津等多条氢能重卡运输线路；

氢能应用场景不断拓展，在航天、交

通、科研、电子、工业等多个领域落地

开花……

历经数年深耕，定州已清晰勾勒

出氢能产业的全链条发展格局，围绕

氢能“制、储、运、加、用”各环节，持续

拓展应用场景，带动氢能装备制造、

储运、应用等产业蓬勃发展。

面向未来，旭阳集团定州园区

坚持发挥自身优势，积极融入京津

冀协同发展和定州现代化高品质中

等城市建设大局。“我们将以‘京津

研发、定州转化’为核心，持续加大

研发投入、整合资源要素，大力发

展新质生产力，不断延链、补链、强

链，全力打造世界领先的新能源、

新材料、精细化工绿色循环产业园

区。”旭阳集团定州园区总经理王

华东表示。

这家企业凭啥稳占氢能产业“C位”？
□长城网·冀云客户端记者 王旭妹 赵绅光

←旭阳集团定州

园区一角。

↓氢 能 重 卡 在

加氢站加氢。
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为大力弘扬伟大抗战精神，切实增强全体职工的国防观念

和国家安全意识，筑牢全民国防思想防线，9月19日，河北交投基

础设施工程公司组织开展了“弘扬抗战精神，共筑国防长城”主

题国防教育活动，公司机关职工积极参与，共同接受了一场深刻

的国防教育洗礼。下一步，该公司将持续把国防教育融入企业

文化建设，通过开展形式多样的国防教育活动，不断强化职工的

国防观念和责任担当，引导广大职工以实际行动弘扬抗战精神，

为共筑国防长城贡献企业力量。 张逸品 摄
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聚焦2025河北国际工业设计周

一口铸铁锅“刷”出5000万元产值
□长城网·冀云客户端记者 张天虎 乔禹铭

如果走在大街上，手机没电了怎么办？突然遇上下雨天，去

哪避雨？还有户外工作人员，累了能去哪歇歇脚呢？

在唐山，答案是去城市驿站。

你看，这座城市驿站里，几位外卖小哥正在休息呢。

“这个驿站方便了我们骑手一起过来休息，在这聊聊天，说

说话，还有空调，免费的水给我们提供，确实是出来一天了，忙

碌了一天，然后有一个落脚的地方。”唐山外卖小哥关义利告诉

记者。

渴了，能喝上一杯免费的热水；饿了，还能把自带的饭菜加热，

吃上一口热乎饭；要是不小心受伤了，急救药箱也能派上用场。

位于龙泽路的城市驿站，旁边是一个公园。金凤云阿姨和

好友们在公园健身之后，都会来城市驿站歇歇脚。

“我们每天都在这个驿站外跳舞，我们所有的队员每次都来这

接水，冷热水都有，这驿站还有空调，冷暖空调，冬天夏天，我们一

年四季都在这里，非常方便。”市民金凤云说。

2023年以来，唐山市路北区城管局联合爱心企业在辖区重

要节点修建了8座城市驿站。

为什么要建设城市驿站呢？

“我们城市驿站建设的初衷，主要是为了给环卫工人、外卖

小哥、快递员解决一些生活中的实际问题，提供一些便利；另一

方面，也是为唐山市的广大人民群众打造能够遮风挡雨、避暑纳

凉，还有阅读休息的一个温馨港湾。”唐山市路北区城管局城肥

队城市驿站负责人宋歌说。

城市驿站不仅为市民提供了生活上的便利，还成了大家休

闲、娱乐的好去处。走进位于建设路旁边的城市驿站，里面有

1500册的图书供大家免费借阅。而且这些驿站，还会根据周

围人群的需求，设置不同的服务。比如义

诊、法律知识宣传等活动都会在城市驿站

里举行。

城市驿站虽小，却蕴含着大能量，温暖

的共享空间给了这座城市的人们一份稳稳

的幸福。在这里，大家共享着这份城市的便

利，也真切地感受着这座城市的温度。

（宋建军）

本报讯（通讯员杨志民 贾晨阳）9
月13日上午10点钟，一场由涞水县

委宣传部、县融媒体中心、九龙镇共同

组织的“寻味大龙门 好物出深山”助

农直播活动在涞水县九龙镇大龙门村

进行。本次直播是涞水县开展“媒

体+”赋能乡村振兴行动，实现从“知识

灌输”到“能力内生”转变，调动群众积

极参与网络直播，撬动产业大市场的

鲜活事例。

今年以来，涞水县立足县域资源

禀赋，创新实施“媒体+”赋能乡村振兴

行动，通过系统化构建融媒体赋能体

系、跨区域协作机制和数字化应用场

景，有效破解特色产业品牌化不足、文

旅资源释放不充分、农民数字素养薄

弱等瓶颈问题，形成“党建引领、媒体

赋能、产业提升、品牌带动、文旅融合、

产业发展”新格局。

顶层设计统全局。涞水县将“媒

体+”赋能乡村振兴行动纳入全县乡村

振兴总体布局，制定《涞水县“媒体+”

赋能乡村振兴行动实施方案（2025—

2027年）》，明确“产业升级、品牌塑

造、文旅融合、电商拓展”等目标任务

与实施路径，构建“媒体+”赋能乡村振

兴行动“一盘棋”工作格局。

外出学研拓思路。县委副书记苗

健率队赴广东省高州市，探索“媒体+”

南北协作，系统学习研究“媒体+”赋能

“百千万工程”的实践经验。南北两地

共建“媒体+微短剧+三农+直播+电

商”融合新模式，为区域协同发展注入

新动能。

部门联动聚合力。涞水县明确部

门职责，出台具体措施，保障全县“媒

体+”赋能乡村振兴行动的顺利开展。

据了解，目前县融媒体中心参与官媒

直播大型活动6场次，各部门、各乡

镇、村通过大学生职业经理人和网络

达人举办涞水杏核、麻核桃、车亭贡米

等涞水特色农产品直播活动50多场

次，直播带货额3000多万元。

南北互动促双赢。依托“媒体+电

商”创新模式，涞水县与广东省高州市

通过联合直播带货、短视频推广等多

种形式，推动麻核桃、龙云岭杏仁、虹

鳟鱼等特色农产品南下拓市。成功举

办“南北联动·直播带货擂台赛”，两地

融媒体中心同步直播，90分钟赛事吸

引总观看量超49万人次，实现销售额

156万元。

反向赋能增效益。涞水县整合涞

水县融媒体中心资源，并积极引入腾

讯公益等外部平台与专家资源开展培

训，系统性培训农民掌握直播、短视频

创作、电商运营等实用技能。目前已

组织电商、直播带货、短视频制作等各

类培训30多场次，已有3000农户及

企业人员掌握电商或直播技巧。

八山一水一分田，青龙板栗展笑颜。金秋九月，青龙板栗成

熟啦。

秦皇岛市青龙满族自治县是“京东板栗之乡”，全县板栗种

植面积超100万亩，产量10万吨，产值16亿元。不久前，“青龙

板栗”还被国家知识产权局核准为地理标志注册的证明商标。

好“栗”为啥出青龙？还得从科技种植说起。

青龙有2000多年的板栗种植历史，全县板栗良种率达80%

以上。为了培养新型栗农，青龙搭建起“专家+技术指导员+科技

示范户+栗农”的新技术推广网络，每到板栗养护关键时期，“板

栗课堂”就开到田间地头。这些年，已经累计开展了上千次技术

培训，培训栗农超过10万人次。

过去，青龙板栗基本是下树就卖，经济效益有限。现在，为

了提高产品附加值，青龙板栗向纵深延伸产业链条。板栗经过

深加工，就成了板栗仁、开口栗、冰栗等深受消费者欢迎的小零

食，不光国人爱吃，还畅销日本、美国等20多个国家和地区，年销

售额超亿元。此外，联手杂粮玩起“跨界”之后，青龙板栗还成了

杂粮主食的“主角”，实现了从初级农产品向高附加值特色商品

的华丽转身。

从山间特产到市场精品，青龙看好“指

尖上的销路”，建设电商物流产业园项目，培

养了一大批电商创业者和网红直播带头人，

去年全县的网络零售额达到26.07亿元。

从科技种植到精深加工再到电商引航，

这场关于香甜的接力正跨越山海，奔涌向

前，书写着乡村振兴的“甜蜜答卷”。（李琦）

好“栗”为啥出青龙
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一口传统铸铁锅，乍看并不起眼，

单价不过百元。然而，2025河北国际

工业设计周展出的这口珐琅铸铁锅，

年产值却达5000万元，奥秘在哪儿？

“厨房也是艺术馆。”河北禾趣科

技有限公司（简称“河北禾趣”）张贴在

展板上的醒目标语，道出了答案。

“这口归禾铸铁锅古朴而简约，可

炒、可炖，使用场景多，十分畅销！”9

月20日上午，摆放着款式、色彩各异

铸铁锅的展位吸引了不少参观者，参

展商牛梦凡热情地向客户推介。

珐琅是涂烧在金属底坯表面上的

无机玻璃瓷釉，珐琅锅具有导热快而

均匀、保温好的优点。作为归禾器铸

铁锅品牌创始人，李哲8年前选择竞

争激烈的厨具市场，有着自己的眼光

和自信。

“河北是铸造产业大省，但知名铸

铁锅品牌不多，国内高端品牌厨具动

辄三四千元，低端产品因工艺差，消费

者并不买单。相比之下，中高端珐琅

锅市场潜力很大。”李哲分析说。

但是，想把家家厨房常见的“铁疙

瘩”变成“聚宝盆”，实现从“炊具”到

“藏品”的跃迁，藏在最古老行业里的

财富钥匙，自然离不开设计。

李晓鹏是河北韵博工业设计有限

公司总经理，也是河北禾趣铸铁锅设

计项目的负责人之一，连续8次参加

河北国际工业设计周活动。

“工业设计最终目的是让产品在

人与环境之间实现最完美的状态。”

李晓鹏认为，年轻人对生活品质要求

提高，工作之余，愿意把时间花在厨

房里。

“归禾器系列铸铁锅设计灵感源自

大明宣德炉，取其秀雅的桥耳形状，实木

锅盖纹理更显烟火气。”李晓鹏介绍，这

款系列产品曾获2017年德国iF奖，价

格区间300-500元，目前市场很畅销。

“谁能猜到，这两团麻绳是做什么

用的？”李晓鹏拿起展位铸铁锅盖上的

麻绳，笑着向媒体记者提问，现场顿时

陷入沉默。

“消费者收货后，麻绳需要手动缠

绕在两侧锅耳上，起到阻热功能。”李

晓鹏说，这样巧妙的细节设计，和锅体

造型一脉相承，既增加了仪式体验感，

又融入乡土文化。

牛 梦 凡 介

绍，自 2016 年

开始，公司的主

营产品主要通过京东、天猫、抖音等线

上电商销售，目标客户为追求生活品

质与健康美学的城市中高收入家庭。

“这款梯田珐琅系列铸铁锅，年销

量10万口以上，占总销售额的60%，

是名副其实的‘网红产品’。”牛梦凡介

绍，该系列共推出20余款产品，自上

市以来就受到消费者青睐。

“这口锅直径约26厘米，色彩采

用浅草绿、丁香紫、苏梨黄、凝脂白等

中国传统色，锅盖以柔美的回环曲线

表现梯田的四季色彩。”李晓鹏自豪地

说，将风土文化融入进厨具中，“这个

设计很精致！”

设计的力量，植根于市场需求，最

终也要靠市场来检验。

“这是公司去年推出的一款新产

品，核心用户是对生活品质有要求但

购买力相对不足的群体，用户年龄在

23-30岁之间，自上市以来，每月销量

在2000口以上。”牛梦凡说。

牛梦凡介绍，依托电商平台数据，

可构建涵盖年龄、地域、下单率、复购

率的精准用户画像，也会让设计更加

有的放矢，这款“面包锅”正是适应市

场的产物。

“这款锅我们组成8人设计项目

组，自2023年初开始设计，先后用了

一年多时间，光设计方案就拿了10多

个，设计草图30余幅。”回忆起设计经

历，李晓鹏历历在目。

李晓鹏说，通过反复打磨形成设

计方案，最终推出3-4种样款，每个款

式又有十几种不同细节产品，先由公

司内部员工进行试用，再经渠道商进

行市场试推，“真可谓百里挑一。”

“这款锅尺寸小、锅身高，可以蒸、

炖，特别适合煲粥、煲汤，应用场景广

泛，价格在200元左右，很受单身群体

客户欢迎。”牛梦凡介绍。

设计赋能，犹如为产品装上雄鹰

之翼，决胜市场长空。牛梦凡透露，

公司设计研发投入每年都在150万元

以上，年均推出 4-5个老款改型产

品，今年还将推出4个新品上市，“借

工业设计之力，一口铁锅也走向了中

高端市场。”

城市驿站 温暖城市

河北禾趣科技有限公司在河北禾趣科技有限公司在20252025国际工业设计周上展国际工业设计周上展

出的铸铁锅产品出的铸铁锅产品。。 乔禹铭乔禹铭 摄摄

扫码看视频

涞水县开展“媒体+”赋能乡村振兴行动


