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本报讯（通讯员张忠义）5
月18日，中国人民保险2018

年客户节正式拉开帷幕，本年

度客户节以“护航新时代、保

障新生活”为主题，围绕扶贫

惠农、公益助学、服务和回馈

客户三大主题，开展了“为爱

品臻至，众保助惠农”“心以人

为本，情笃保民安”等一系列

主题活动。

自 2007 年以来，中国人

民保险已经连续举办了十

一届客户节，今年是第十二

届。在举办客户节后，该公

司将聚焦服务脱贫攻坚，服

务实体经济，融合线上线下

活动，践行社会责任。

为切实帮助贫困地区破

除农业产业发展障碍，根除农

产品销售网络体系不健全、销

售渠道不通畅、中间环节不透

明的痛点，中国人保财险以

“融资+保险+电商”为抓手，向

客户推出“品臻保”普惠金融电

商扶贫模式，为贫困地区农户

提供生产资金支持、生产风险

保障、产品质量控制、销售渠道

拓展的全产业链精准帮扶，建

立具有人保特色的保险扶贫惠

农新模式。

中国人民保险积极投身

社会公益事业，客户节期间继

续开展“大手牵小手”爱心助

学等内容丰富、形式多样的

公益活动，积极传递保险正

能量。

中国人民保险积极参与

社会风险管理和社会保障体

系建设，在客户节期间，继续

升级公司理赔服务、救援服务

保障体系，努力提供与群众生

活息息相关的保险保障产品，

为构建多层次社会保险保障

体系提供强大动力。

本报讯（记者辉金锏 通讯员刘杰）近日，省财政厅组

织召开农业保险保费补贴资金绩效评价工作会议，省财政

厅、河北保监局、省金融办、省财政专员办、省林业厅、省气

象局、省农业厅及6家经营政策性农险的保险公司相关

人员参加了会议。省保险行业协会常务副会长于晶应邀

参加。

会上，于晶就我省农业保险保费补贴资金的应用、农业

保险承保机制的完善等方面的工作，代表行业提出相关建

议：一是建议统一我省各市区县农作物种植面积统计数据来

源，避免因种植险面积不清晰产生的承保风险；二是建议区

别对待垫付资金问题，避免由于受农产品生长周期限制，产

生不能及时收取种植险保费的问题；三是建议实施区域性统

保，尤其要大力发展规模性种养业指数保险；四是建议推广

“阜平县联办共保”模式，充分发挥政府各部门和保险公司各

自优势，调动各方推动农险工作的积极性；五是建议鉴于河

北是农业大省更是中央的“粮袋子”“菜篮子”，更需中央财政

就河北农业保险补贴比例和补贴险种等加大支持力度。下

一步，省保协将继续深入了解市场，整合会员需求，积极代表

行业向相关部门建言献策，推动我省保险业健康发展。

本报讯（记者辉金锏 通讯
员刘颖）日前，由国家市场监督

管理总局指导的“中国品牌价值

百强榜”揭晓。这是我国权威机

构首次举办公益性的中国品牌

价值百强榜评选，参加评选的企

业数量达到1346家，新华保险

以超过百亿的品牌价值荣登百

强榜单，位居第76位。

作为中国寿险业老牌劲旅，

新华保险凭借不俗的综合实力、

优质的业务结构在寿险市场上

享有美誉，此次登榜首届“中国

品牌价值百强榜”，也充分印证

了新华保险的品牌影响力。

新华保险荣登
2018中国品牌百强

河北国寿成立
“CC Sail”精英俱乐部

本报讯（通讯员李晓）日前，中国人寿河北省分公司的

200多名电销人员齐聚省会，共同见证中国人寿第一届

“CC Sail”精英俱乐部的成立。

中国人寿“CC Sail”精英俱乐部由中国人寿河北省分

公司电话销售中心发起成立，以激励电销精英快速成长，不

断增强线上精耕线下深耕服务的流程和能力，提升成员综

合拓展与服务能力，促进经验交流，进一步开拓成员创新销

售与管理能力，全面实现电销渠道转型升级为目的，以加强

组织建设和文化建设为核心，努力培育、打造一支坚强高效

的团队。

本报讯（通讯员梁宏健）5月8日，恰逢阳光融和医院开

诊两周年。两年来，阳光融和通过了国际医疗质量和管理

最高标准的JCI国际认证；药占比、平均住院日、人均次费

用、患者满意度等重要指标均优于同级公立医院；医院逐步

建立起科学合理的人才梯队。

阳光融和医院院长周玉东在“阳光融和医院通过国际

JCI认证、国内外合作暨开诊两周年”发布会上表示，医疗质

量安全是医院发展的永恒主题，阳光融和医院已将JCI认

证通过为新的起点，对标国际医疗行业发展前沿，全力融合

国内外最优质的医疗资源，让老百姓享受到不一样的医疗

服务，助推“健康中国”战略落地实施。

同时，阳光融和医院将继续始终恪守对人性的关怀、坚

持对服务品质的提升、不断提高对医疗标准质量的追求。

正如阳光保险集团董事长张维功所说的：“有信心、有能力

把阳光融和医院建设成非公立医院的典型代表，未来十年

做成中国最好的医院。”

阳光融和医院
致力人性化高标准服务

业行 动态

资讯■■

河北保协参加省农保
保费补贴绩效评价工作会

教您读懂乙肝“两对半”

中国人保举办客户节

问题1：如何了解是否感染

乙肝？

目前我国最常用的检测

项目是乙肝五项检查，乙肝五

项检查是检测血液中乙肝病

毒的血清学标志。乙肝五项

也称为乙肝两对半，各项指标

名称和指标阳性所代表的含

义如下：

1、乙肝表面抗原（HB-

sAg）：存在感染；

2、乙肝表面抗体（抗-

HBs）：具有免疫力，感染恢复；

3、乙肝e抗原（HBeAg）：

病毒复制，传染性强；

4、乙肝e抗体（抗-HBe）：

病毒停止复制；

5、乙肝核心抗体（抗-

HBc）：感染过活病毒。

乙肝表面抗原（HBsAg）

是判断是否感染乙肝病毒的依

据。乙肝表面抗原阳性即表示

感染了乙肝病毒。

问题2：通过乙肝两对半的

检查结果我们能了解什么？

临床上常用乙肝两对半检

查结果的不同组合来判断感染

的现状，并作为选取治疗手段

和检查预后情况的重要依据，

下面就列举几种常见的组合，

帮助大家更为深入地理解乙肝

两对半检查结果的意义：

1、HBsAg（+） 抗-HBs

（-） HBeAg（-） 抗-HBe

（-） 抗-HBc（-）。第1项阳

性，其余四项阴性，俗称乙肝携

带者。

2、HBsAg（+） 抗-HBs

（-） HBeAg（+） 抗-HBe

（-）抗-HBc（+）。第1、3、5项

阳性，其余两项阴性，俗称乙肝

大三阳，说明是急、慢性乙肝，

传染性相对较强。

3、HBsAg（+） 抗-HBs

（-） HBeAg（-） 抗-HBe

（+）抗-HBc（+）。第1、4、5项

阳性，其余两项阴性，俗称乙肝

小三阳，说明是急、慢性乙肝，

传染性相对较弱。

4、HBsAg（-） 抗-HBs

（+） HBeAg（-） 抗-HBe

（-）抗-HBc（-）第2项阳性，

其余四项阴性，说明：①曾经注

射过乙肝疫苗并产生了抗体，

有免疫力；②曾经有过乙肝病

毒的感染，并且有一定免疫力。

问题3：感染了乙肝病毒的

客户应该如何投保？

对于感染了乙肝病毒的客

户，投保时务必要如实告知病

史信息，包括乙肝病毒感染时

间、是否就诊治疗、是否定期

复查等，同时要提供相关的病

历记录，以及近期的乙肝两对

半检查、肝功能检查、肝脏超

声检查。这些资料将作为核

保人员评估客户健康风险的

重要依据，因此客户在投保时

一定要尽可能提供详细的信

息，有助于核保人员更为准确

地评估风险，出具合理的核保

结论。

监管信息披露显示，截至

2017年底，全国保险代理人首

次突破800万关口。保险代理

人队伍迅猛扩容和严监管的氛

围，为寿险业代理人事业发展

带来前所未有的机遇和挑战。

“当前保险行业面临着转

型，居民对保险的需求日益升

级，传统粗放式的营销模式已

难以为继。要破解目前的困

局，需要用全新的思维来驱动

个险渠道的高品质发展，”同

方全球人寿总经理助理兼首席

代理人事业执行官王朝蓬在日

前举办的同方全球人寿代理人

荣誉盛宴上表示，公司将借助

新技术，提升个险团队专业能

力、服务价值和产能；同时，致

力于推动人才精进，打造多层

次精英梯队，建设高品质个险

团队。

自 2015 年同方全球人寿

完成股权变更并发布新品牌以

来，其代理人渠道踏上了新征

程，并在过去三年中取得了长

足发展。王朝蓬先生在刚刚结

束的“登高望远 志在顶尖”同

方全球人寿代理人渠道 2017

荣誉表彰盛典上，发布了公司

代理人渠道2018年荣誉体系。

面对”新三年”的战略发展

期，同方全球人寿正式提出了

“新个险”发展思路，从以下三

个方面入手加快发展代理人事

业。一是实施“战神”计划，建

立精英梯队，打造行业专家。

该计划聚焦高端人才引进与发

展，通过严格甄选、高端培育与

绩效管理和以需求为导向的在

线销售模式，培育综合服务理

财专家。

二是建立合伙人模型，激

发创业潜能，实现多方共赢。

该计划最大亮点在于将经营的

权利和责任都赋予合伙人及团

队，以利润共享为前提，分阶段

推进自主经营，自负盈亏，激发

合伙人创业积极性。

三是开展数字化营销，建

立迭代技术平台，促进个险事

业发展。同方全球人寿自2015

年便提出了数字化发展战略，

并于2017年10月发布了集面

谈、销售、服务于一体的综合数

字化管理平台——宙斯智能个

险系统。该系统革新了传统保

险行业信息采集、数据处理、核

保核赔等贯穿保单生命周期

的全流程，以客户需求为原

点，打造数字化销售、服务及

作业平台，在为客户提供智

能化精准营销和差异化服务

的同时，支持营销员在任何

地点适时处理业务，助力提

升用户体验，真正实现销售

的实时化、场景化、智能化和定

制化。

王朝蓬在最后分享了他关

于“新个险”的“梦想”，他希望

同方全球人寿的新一代保险人

才，是有能力走上国际舞台的

行业活跃营销员；是具备数字

化营销能力和专业资质认证，

具有职业尊严的专家型销售人

才。“世界上只有一样东西谁都

拿不走，那就是你的梦想。我

愿与每一位同方全球人寿的内

外勤伙伴一道，心怀梦想，勇攀

高峰，”他补充道。

本报讯（通讯员杜成高）近
日，中国平安保险（集团）股份

有限公司与深圳市公安局签

署战略合作协议，双方将在智

慧警务、智慧安防、智慧交管

等领域开展全方位合作。本

次战略合作的达成，将进一步

深化警企合作，助力打造智慧

警务精品工程，为全面提升深

圳城市管理与服务水平保驾

护航。深圳市副市长、市公安

局局长徐文海, 平安集团董

事长兼首席执行官马明哲等

出席签约仪式。

此次合作，双方将利用平

安全球领先的图片识别、声纹

识别、大数据建模技术、云计

算和灾害预警系统，通过实施

公众安全、交通管控、灾害预

警、社区管理等解决方案，着

力解决城市突出问题，提升深

圳公安科技信息化水平，助力

深圳智慧城市建设。

马明哲表示，今年是公司

成立30周年，30年的发展得

益于中国经济的高速发展和

改革开放的时代机遇。在智

能科技时代，平安将积极参与

智慧城市建设，更好履行社会

责任。此次与深圳市公安局

达成战略合作，是平安参与深

圳智慧城市工程的重要组成

部分，平安将与市公安局精

诚协作，打造全国一流的“智

慧警务、智慧安防、智慧交

管”典范，将深圳模式推广到

全国。

中国平安与深圳公安局开展战略合作

“““““““““““““““““““““““““““““““为突破寿险业发展瓶颈，同方全球人寿以全新
思维驱动个险渠道的高品质发展。公司借助新技术
提升个险团队专业能力；同时，致力于推动人才精
进，打造多层次精英梯队，建设高品质个险团队

——同方全球人寿王朝蓬详解“新个险”发展之路

图为中国平安与深圳市公安局战略合作协议签署现场图为中国平安与深圳市公安局战略合作协议签署现场。。

建立精英团队 培育行业专家

本报讯（通讯员张忠义） 5

月13日，2018秦皇岛国际马拉

松暨全国马拉松锦标赛在秦皇

岛市鸣枪开赛。人保救援直升

机首次亮相秦皇岛，低空飞行展

示，成为此次马拉松赛的一大亮

点，充分展现了人保公司打造

“地空结合，多方联动”的立体救

援体系实力。活动期间，人保财

险秦皇岛市分公司组成了百人

马拉松方队参与迷你马拉松赛

程。他们挥动人保司旗，高举宣

传条幅，形成马拉松赛场人保宣

传的靓丽风景线，展示了人保以

实际行动服务人民，以实力护航

生命的社会责任与担当。

秦皇岛人保财险
为国际马拉松赛护航

日前，太平财险河北分公司下辖邢台中支、廊坊

中支工会小组举办“母亲节”特别活动。5月11日，邢

台中支为职场妈妈们送上鲜花，并送上节日祝福。通

过开展此次活动，不仅拉近了公司与员工的情感距

离，同时也让员工感受到了企业文化对员工的感召

力，更加坚定信心为公司发展贡献力量。 王希 摄

本报讯（通讯员梁宏健）5
月13日，第31届大连国际马

拉松赛在大连国际会议中心

鸣枪起跑，来自世界各地的

27000余名运动员齐聚大连，

共襄盛事。阳光保险作为赛

事三年以来唯一官方指定保

险赞助商，为所有参赛选手和

工作人员提供全方位的保险

保障。

比赛当天，阳光保险在赛

场及赛事指定医院均派驻了

专业理赔员，协助完成医疗救

护工作，及时处理理赔事宜。

据了解，当天共有9名选手因

身体不适被送往医院治疗，阳

光理赔专员核实情况后立即

启动直赔服务，当天即完成8

笔赔付。对留院观察的伤者，

阳光保险安排专人前往医院

探望，并提供绿色理赔通道，

并在治疗结束后协助做好后

续理赔服务。

大连国际马拉松是中国

马拉松“金牌赛事”，更是国际

路跑协会会员赛事和国际田

联授予的标牌赛事，受到国内

外马拉松爱好者的关注。

阳光保险“助跑”大连马拉松 本报讯（通讯员宋金玉）4月27日，浦发银行石家庄分

行独立主承销的省内某集团2018年度第五期超短期融资

券成功缴款15亿元，该项目从启动发行到落地仅用5个工

作日，高质量的业务水平和专业的承销能力赢得了客户的

高度认可。

今年以来，浦发银行石家庄分行在总行的大力支持下，

积极推动债券承销业务，抓住发行窗口营销客户争取承销份

额，1-4月份累计为冀中能源集团承销超短期融资券达35

亿元，对提升分行中收和负债规模起到了重要作用，并进一

步密切了银企合作关系，有力支持了实体经济发展。

浦发银行石家庄分行
落地融资券项目35亿元

□通讯员 张广志
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